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T402-14

par Monsieur le Bitonnier Claude BRUGUES

Président d’Honneur de I’'Unca

Monsieur lé Bitonnier Claude BRUGUES
Président d’Honneur de 'Unca

Quittons la tour de Babel, rejoignions le bout de I'en-
tonnoir et permettez au paysan de Montpellier qui fait
son blé de venir vous parler de I'avocat, I'euro et les
clients. C’est un titre que Sergio Leone aurait tres bien
pu mettre en scene !

Ce matin, un certain nombre d’observations vous ont
été présentées en ce qui concerne ce sujet qui, au-
jourd’hui, peut apparaitre comme ténu et qui est sus-
ceptible de générer beaucoup de complications et
beaucoup de problemes.

L’avocat, I'éuro et ses clients, c’est tout simplement
I'analyse d’une obligdtion professionnellé nouvelle qui
génere des contraintes et qui va accroitre nos respon-
sabilités.

Pour certains d’entre vous, les quelques observations
que je vais vous présenter vont apparditre comme des
redites mais tout a I'heure, le Président Denis Reboul-
Salze vous parlera des assurances et des problémes de
responsabilité li€s a cette obligation professionnelle qui
nous concerne tous. '

Je peux les résumer sur 3 chapitres :

* les maniements de fonds,
* les honoraires,
* la vie du cabinet.

En effet, qu’est-ce que I'euro pour les avocats ?

Tout simplement dans 195 jours, nos cabinets devront
faire face a ces obligations que nous avons intégrées
mais sur lesquelles nous ne nous sommes pas nécessai-
rement suffisamment penchés.

En ce qui concerne les maniements de fonds, certains
d’entre vous se disent: nous recevrons peut-étre a
compter du 4 janvier prochain un cheéque qui sera éta-
bli en euros, nous le remettrons a la Carpa, cette der-
niére a la banque pour la conversion de ce cheéque en
francs. Il n’en demeure pas moins que cela est suscep-
tible de poser un certain nombre de difficultés d’inter-
prétation et qu’il faudra que I'avocat anticipe ces pra-
tigues et soit 2 méme d’expliquer. cette perception ;
d’autant qu’il faudra tenir compte du montant des ho-
noraires inclus dans le réglement recu.

A ce niveau, cela peut paraitre simple, mais il faut I'in-
tégrer et vos logiciels de gestion doivent étre préts, en
tenant compte des contraintes réglementaires euro-
péennes.

De méme, en ce qui concerne la vie du cabinet, cela a
été évoqué ce matin, vous aurez la possibilité, parfois
la nécessité, d’informer le personnel de vos cabinets
sur les incidences du passage a la monnaie unique.

Ce matin, un excellent intervenant vous a dit qu'il était
apparemment facile d’établir des notes d’honoraires et
des bulletins de paye en euros. Mais, I'incidence psy-
chologique pour la secrétaire, pour le personnel du ca-
binet, de recevoir environi 1 512 euros aux lieu et place
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jours de faire une conversion d’euros en francs plutot
que ce que rencontre un certain nombre d’avocats qui,
a 'heure actuelle, sont appelés non pas 2 intervenir sur
le territoire mais 2 intervenir sur le cercle européen,
tout simplement d’avoir des relations internationaies,
c’est plus simple de convertir une seule fois de I’euro
en francs plutot que d’utiliser des devises différentes et
de ;onglcr avec ces devises.

C’est pourquoi, en contradiction avec ce que je viens
de vous exposer il y a un instant, je crois que dans
quelques années, lorsque nous aurons parfaxtement
maitrisé cette conversion, on va s’apercevoir que le fait
d’avoir un langage financier, un dialogue financier, des
mouvements de fonds qui s’exprimeront systématique-
ment avec de 'euro, que de 'euro et encore de I'euro,
devrait trés vraisemblablement nous faciliter la tache.

De méme que notre confrére Patrick Michaud a fait
preuve tout a I'heure d'un opnmxsmc raisonné, pon-
déré, maitrisé, en ce qui me concerne, je voudrais vous
dire que l'euro est une réalité poht1quc acquise, Peuro
est un mode d’expression econoquue a maitriser et,
pour la Profession d’Avocat qui veut se positionner a
€gal avec d’autres partenaires €conomiques, je crois
que C’est une chance qu’il ne faudra pas manquer.

Mais cette chance va commencer pour vous des demain
matin lorsque vous serez rentrés dans vos cabinets, que

vous allez reprendre les excellentes documentations
qui vous ont €té données et que vous allez, en toute
humilité, en toute modestie, vous interroger sur I’état
actuel d’organisation de votre cabinet pour appréhen-
der cette vérité si simple qui est de convertir avec 5
décimales une somme d’argent qui vous sera présentée
en euros. Je suis intimement convaincu que vous allez
rencontrer un certain nombre de problémes et il reste
maintenant 2 I'Unca a prendre a bras le corps ces dif-
ficultés et a permettre, notamment aux Présidents de
Carpa, de leur faciliter la tiche dans le dialogue nou-
veau qu’ils auront a introduire avec leur banquier avec
leurs partenaires qui sont des partenaires €troits pour
les aider et pour les assister.

Quant a vous, si vous voulez étre des avocats du 3éme
millénaire, il ne faudra pas dire ce que l'on entend en-
core dans la bouche de certains magistrats, parfois de
certains avocats, et ils appartiennent a ma génération,
a savoir : voyons, en anciens francs, cela fait combien ?
Parce que si vous partez comme cela, trouver de 'euro
et savoir combien cela fait en anciens francs, ¢a va faire
une masse telle d’épis de blé que je ne pourrai pas les
mettre dans ma poche de petit paysan !

Voila ce que je vous devais et j’ai ét€ heureux de vous
faire cette bien modeste communication.

L°'"EURO



